Curso Online de Introducción 
a la Negociación Capítulo V 
Auto Evaluación
1. ¿Cuántos tipos de negociadores cree usted que existen?

Existen  ocho tipos : el Agresivo, el que hace pautas largas, el burlón, el interrogador, el negociador con apariencia de racionalidad, negociadores controladores, el negociador que actúa como tonto y el negociador que divide y vence

2. ¿Qué haría usted si su contraparte es agresiva ?

Si la contraparte es agresiva no se debe responder de la misma manera.

3. ¿Con cuál de estos tipos de negociadores usted se identifica?

Comentario personal

4. ¿Cuántos estilos de negociadores existen?

Existen tres estilos: blando, duro y centralizado

5. ¿Dentro de estos estilos en cual encaja usted?

Comentario personal

6. ¿En qué se diferencia el estilo duro del centralizado?

El estilo duro y el centralizado se distinguen en: la forma de enfrentarse a los problemas, el primero es duro con las personas y problemas y el segundo únicamente es duro con los problemas. El estilo duro aplica presión el centralizado  rinde a principio y no a presión.  Dentro del estilo duro, éste demanda estar en el lado ganador y el segundo inventa opciones para ganar mutuamente.

7. ¿Un negociador de estilo duro que tipo de negociador es?

Quien tiene un estilo duro es sin duda un negociador agresivo

8. ¿Si su contraparte es un negociador burlón, que haría?

Cometario. Pero posible respuesta:

 Si su contraparte es un negociador burlón,  la mejor estrategia es escuchar, tener mucha paciencia, dejas que exponga sus ideas, es preferible darnos un tiempo para predecir las tácticas que están utilizando y definir sus contratácticas, interrogar, buscar información y preguntar.

9. ¿En qué se diferencia el estilo de negociador y un tipo de negociador?

En una negociación el éxito no es ganar sino tener una segunda negociación con la misma contraparte.

10. ¿En qué se asemejan el estilo y el tipo?

El tipo y el estilo se asemejan en que permiten determinar cuál es la conducta del negociador.
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