
 
 

 

 

 

Seminario Internacional con Patricio Peker  
 

SECRETOS de PERSUASIÓN para VENDER, 
CONVENCER, y poner en ACCIÓN a las PERSONAS 

  
Técnicas de Influencia y Persuasión aplicadas a Ventas 

 
MIERCOLES 23 DE MAYO DE 2007 ( 9.00 h. a 19.00 h.) 

Hotel Montblanc - Via Laietana, 61 -  Barcelona - España  

 

 

 

¿Cuáles serán sus beneficios como patrocinador? 
 
- Asociar su marca a un evento internacional único y exclusivo.  
 
- Multiplicar sus oportunidades para crear y desarrollar nuevos negocios.  
 
- Participar de un espacio ideal para contactar con sus clientes.  
 
- Presentar nuevos productos y servicios en un ámbito dinámico e interactivo. 
 
- Potenciar su imagen. 
 
- Consolidar su posicionamiento. 
 
- Promocionar los servicios de la empresa patrocinadora y sus soluciones 
 
- Aumentar su reconocimiento corporativo. 
 
- Networking para el contacto directo con sus potenciales clientes y 
  aliados de negocios. 
 
 

¿Qué obtendrá como patrocinador de este seminario? 
 
- Presencia con logo en las Páginas Web de GanarOpciones.com, 
  ArquitecturaDelExito.com, y PortalDelCoaching.com como Patrocinador 
  Oficial del Seminario. 
 
- Presencia con logo en la invitación electrónica enviada a nuestra selecta 
  base de suscriptores y clientes en todo el mundo. 
 
- Presencia con logo en el cartel ubicado en el salón del seminario. 
 
- Presencia con logo en el material didáctico del seminario. 

http://www.portaldelcoaching.com
http://www.ganaropciones.com
http://www.arquitecturadelexito.com
http://www.ganaropciones.com
http://www.arquitecturadelexito.com
http://www.portaldelcoaching.com


 
- Permiso para distribuir material institucional de su compañía en el salón 
  el día del evento, y en las áreas de coffe break y almuerzo. 
 
- Entradas al Seminario. Cada patrocinador recibirá varias entradas sin costo al Seminario. El 
número será en función de la modalidad de patrocinio. 
 
La promoción de su marca, productos, y servicios comenzará ya con la 
promoción anticipada del evento. Nuestra base de contactos de negocios 
-clientes y suscriptores voluntarios de nuestros newsletters y sitios web- 
incluye a más de 60.000 personas de habla hispana de todo el mundo, 
relacionadas con el mundo empresarial, tomadores de decisión, empresarios, 
comerciantes y profesionales independientes. 
 
Durante el evento tendrá oportunidad de reforzar su presencia a través de 
flyers, material promocional, merchandising y contacto directo con los 
participantes que deseen saber más acerca de sus propuestas.   
 
Comuníquese con nosotros para que conversemos acerca de las mejores 
opciones para que pueda ser uno de los patrocinadores oficiales de este 
seminario: 

Opciones de Patrocinio 
 
¿Quiere concretar un patrocinio publicitario en este Seminario? Le ofrecemos a su compañía 
varias opciones de patrocinio. Usted puede elegir entre distintas alternativas, según el tipo de 
producto, mensaje o presupuesto disponible. 

 
1. Patrocinador Exclusivo 
Exclusividad: se reservan todos los derechos de promoción para un solo Patrocinador, cuyo logotipo 
corporativo aparece en exclusiva en todo el plan promocional del Seminario y el día del evento.  
Cubre las dos opciones siguientes también. 

 
2. Patrocinador del Almuerzo y documentación publicitaria  
Logotipo corporativo de la empresa en el interior de folletos, precedido de texto "almuerzo ofrecido por 
deferencia de (nombre de su empresa)" 
Logotipo en tarjetas o folletos publicitarios en las mesas. 
Carteleria con logotipo de su empresa en el lugar de celebración del almuerzo. 
Entrega de folletos corporativos o promocionales: se entregará a cada asistente un juego de 
documentación promocional de la empresa patrocinadora. 
Durante el almuerzo un representante del patrocinador dirigirá unas palabras de bienvenida a los 
asistentes al evento. 

 
3. Patrocinador Coffee-break  
Logotipo corporativo de la empresa en el interior de folletos, precedido de texto "coffee-break ofrecido 
por  deferencia de (nombre de su empresa)" 
Carteleria con logotipo de su empresa en el lugar de celebración del coffee-break. 
Entrega de folletos corporativos o promocionales: se entregará a cada asistente un juego de 
documentación promocional de la empresa patrocinadora. 

 

 

Para consulta específica de condiciones económicas, puede 
comunicarse con nosotros por estos medios: 

 
Por teléfono:  (+34) 93 570 95 58 / 902 363 505 - Barcelona 

Por e-mail: info@arquitecturadelexito.com 
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